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phion auch in Zukunft im Zuge eigener 
Kundenprojekte optimal einsetzen zu 
können, war es logisch einen Partner zu 
suchen, der einerseits über das nötige 
technische Know-how in Sachen Imple-
mentierung und Betrieb der Firewall 
verfügt, anderseits den von KINAMU 
selbst gesetzten Ansprüchen gerecht 
wird – und das in Verbindung mit einem 
attraktiven und transparenten Preismo-
dell. „Mit anovis haben wir den idealen 
Partner gefunden“, bestätigt der CTO. 
Während KINAMU als Kerngeschäft 
Kunden mit ERP- und CRM-Komplett-
lösungen versorgt, ist anovis für die 
sichere Verbindung zuständig. Der Netz-
werkspezialist ermöglicht KINAMU-Mit-
arbeitern, innerhalb der zugesicherten 
SLAs jederzeit auf jene Kunden-Server 

zuzugreifen, auf denen SAP läuft. Zudem 
wird das ERP-System vor unerlaubten 
Manipulationen seitens der Belegschaft 
des Kunden geschützt. Zu diesem Zweck 
hat KINAMU phion netfence zentral am 
Hauptsitz in Schwechat bei Wien instal-
liert, weitere Firewalls bei Kunden. Die 
sichere Kommunikation zwischen den 
Standorten erfolgt über VPN-Tunnel der 
phion netfence-Produkte.

anovis ist nicht nur für die Bereitstel-
lung der Netzwerklösung zuständig. Die 
umfassende und auf jahrelanger Erfah-
rung basierende Dienstleistung reicht 
von der Planung über die Implemen-
tierung bis zum Betrieb und Wartung in 
Form von Hosting-Verträgen. Auf diese 
Weise kann KINAMU seinen Kunden 

die permanente Verfügbarkeit und den 
Schutz ihrer Lösungen vor Angriffen und 
Missbrauch garantieren. Angesichts 
der sich ständig ändernden globalen 
Herausforderungen, finden zwischen 
KINAMU und anovis regelmäßige 
Abstimmungsgespräche statt. Im Zuge 
dieser engen Kooperation erkennen 
beide Unternehmen frühzeitig etwaige 
Änderungen und nehmen sie rechtzeitig 
in die Planung auf. Falls ein Problem 
außerhalb der definierten Dialogzeit 
auftritt, kann KINAMU auf den Bereit-
schaftsdienst von anovis zurückgreifen 
– für sicheren Betrieb rund um die Uhr 
ist also gesorgt.

Geschwindigkeit zählt
Die Kunden profitieren nicht nur von 
der intensiven Zusammenarbeit, 
sondern auch davon, dass beide Unter-
nehmen ähnliche Ansätze verfolgen. 
Beispiel Geschwindigkeit: „Eine unserer 
Stärken ist die schnelle Umsetzung 
der Komplettlösungen. Das kommt 
besonders Mittelstandsunternehmen 
entgegen. Dazu bietet anovis ein 
Paket, das sich raschest implementieren 
lässt. Ist das Regelwerk einmal definiert, 
dauert die Realisierung nicht mehr als 
15 Minuten“, betont Dr. Michael Hubl 
abschließend.
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KINAMU BUSINESS SOLUTIONS AG
KINAMU wurde Anfang 2007 als eigenständiger, 
Venture-Capital-finanzierter SAP Spin Off von 
Christian Knoll, Alexander Simon, Michael Hubl 
und Marcus Riedler gegründet. KINAMU konzen-
triert sich auf die Bedürfnisse mittelständischer 
Unternehmen und stellt diesen maßgeschneider-
te ERP- und CRM-Business-Lösungen mit gerin-
gen, klar kalkulierbaren monatlichen Kosten pro 
Arbeitsplatz zur Verfügung.
www.kinamu.com

ANOVIS
anovis ist Dienstleistungsspezialist im Security- und 
Connectivity-Bereich. Das Angebot reicht von der 
Konzeption und Implementierung bis hin zu Be-
triebsführung und Wartung dynamischer IT-Land-
schaften. Die anovis-Experten erarbeiten flexible, 
zukunftsorientierte und kostenoptimierte Lösun-
gen, die Sicherheit und Effektivität garantieren 
und Investitionen schützen. anovis ist zudem als 
Entwickler für namhafte Softwarehersteller tätig. 
www.anovis.com


